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Ponizszy zakres stanowi baze, ktéra mozemy dopasowac do specyfiki Twojej marki, zespotu i modelu pracy z
klientem.

Modut 1. Wprowadzenie do analizy rynku i konkurencji

1.1 Definicja i znaczenie analizy rynku w strategii biznesowej.
1.2 Kluczowe elementy rynku: popyt, podaz, trendy i bariery wejscia.

1.3 Rola analizy konkurencji w budowaniu przewagi rynkowe;j.

Modut 2. Analiza rynku

2.1 Gtéwne metody analizy rynku (badania ilosciowe i jakos$ciowe).
2.2 ldentyfikacja trendéw rynkowych i ich wptyw na dziatalnos¢ firmy.

2.3 Zrédta danych rynkowych: raporty branzowe, statystyki, obserwacja rynku.

Modut 3. Segmentacja rynku i klientow

3.1 Kluczowe kryteria segmentacji (demograficzne, psychograficzne, behawioralne, geograficzne).
3.2 Tworzenie profilu idealnego klienta (buyer persona).

3.3 Identyfikacja najbardziej optacalnych segmentéw.

Modut 4. Badanie i ocena potencjatu rynku

4.1 Jak okresli¢ atrakcyjnos¢ rynku: wielkos¢, dynamika wzrostu, rentownosc.
4.2 Ocena potencjalnych barier wejscia i czynnikéw sukcesu.

4.3 Narzedzia do oceny potencjatu.
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Modut 5. Analiza konkurencji

5.1 Identyfikacja kluczowych konkurentéw: analiza bezposrednich i posrednich graczy.
5.2 Poréwnanie strategii rynkowych i modeli biznesowych konkurentéw.

5.3 Ocena polityki cenowej i strategii sprzedazowe;j.

5.4 Analiza wartosci dodanej i unikalnych cech oferty.

5.5 Metody zbierania danych o konkurencji: publiczne Zrédta, benchmarking, analiza marketingowa

Modut 6. Wykorzystanie wynikéw analizy w praktyce

6.1 Jak interpretowac zebrane dane i wykorzystywac je w planowaniu strategicznym.
6.2 Tworzenie przewagi konkurencyjnej poprzez dostosowanie oferty i dziatarh marketingowych.

6.3 Case study i praktyczne ¢wiczenia.

Modut 7. Podsumowanie i sesja Q&A

7.1 Oméwienie najwazniejszych wnioskéw.

7.2 Dyskusja i odpowiedzi na pytania uczestnikéw.

bloomvise.pl Wygenerowano: 13.10.2026, 22:22 Strona 2


https://bloomvise.pl

